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RAUMPLUS: GLEITTUREN WERTEN KUCHEN AUF

Tiiroffner fir Zusatzgeschafte

Raumplus hat mit Nobilia, seit 2021 Gesellschafter : :
Umsatzanteil an Kiichenldsungen gering, aber er bietet durch den Trend zum offenen Wohnen viel Potenzia
studios kénnen mit Raumplus Zusatzgeschafte generieren, da sich mit Gleittiren nic

mit 50 Prozent der Anteile, einen starken Partner. Noch ist der

|. Kichen-
ht nur Kiichen .tarnen”, sondern

auch Ubergange zu anderen Raumen elegant gestalten und Nischen nutzen lassen.

GroBflachigkeit wirkt beruhigend: Hier verdecken drei XXL-Gleittaren mit
schwarz pulverbeschichtetem Rahmen und Dekor-Fillung eine komplette
Kiichenzeile. Wird gekocht, .parken” sie hintereinander vor einer Wand.

,,Raumplus-

Produkte sind eine
ideale Erganzung

zu Kiichen.
Dr. Herwig Mehrwald, Geschaftsfuhrer
Vertrieb und Marketing bel Raumplus
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Carsten D. Bergmann, Raumplus-Geschaftsfuhrer

usgerechnet Tiiren profitieren vom Trend zum Offenen
Wohnen. Natiirlich keine Standardmodelle, fiir die es
Winde braucht, sondern Schiebetiiren, weil sie eine
Teilung auf Zeit ermdglichen. Denn so schon die GroB-
ziligigkeit eines kombinierten Lebensraumes mit Kiiche,
Essplatz und Wohnbereich ist, es kann schnell unaufgerdumt
aussehen, weil sich nichts verstecken lisst. Ein Spezialist fiir
Gleittiiren ist Raumplus aus Bremen. 2016 brachten Kunden
von Raumplus und von Nobilia in Asien die Produkte beider
Unternehmen in ihren Planungen zusammen. Daraus ent-
wickelte sich eine immer engere Partnerschaft, die 2021
dazu fithrte, dass Nobilia mit 50 Prozent bei Raumplus ein-
stieg. Trotzdem wird Nobilia, so Raumplus-Geschiftsfiihrer
Carsten Bergmann, ,,wie ein Kunde betreut”. Doch natiirlich
gibt es einen Wissenstransfer, ob beim Herstellungsver-
fahren oder im Bereich Qualititsmanagement sowie eine
gemeinsame Produktentwicklung.
Mittlerweile bietet Nobilia dem Fachhandel neun vor-
konfigurierte Sets fiir unterschiedliche bauliche Losungen
an, damit die Bestellung so einfach und komfortabel wie

,,Nobilia ermoglicht und fordert
das Wachstum von Raumplus.

Es bilden sich gerade im Kiichen-
bereich Synergien im Vertrieb.

,,Wir haben schnell
gemerkt, dass wir
: nicht nur mit Blick auf
die Produkte, sondern
auch auf gemeinsame
Werte sehr gut zu-

sammenpassen.
Dr Lars Bopl, Nobilia-Geschaftsfuhrer

moglich gehalten werden kann. Dartiber hinaus ist
eine individuelle Planung tber die Einzelbestellung
der Elemente moglich. Um Kiichenmonteuren Vor-
behalte hinsichtlich der Montage zu nehmen, schult
Nobilia dieses Thema in seiner Montageakademie.
Und geliefert wird das Gleittirensystem immer als
Teil der normalen Kommission — ganz gleich, ob fiir Kiiche,
Bad, Wohnen, Hauswirtschaftsraum oder Ankleide.

Fiir beide Unternehmen ist die Partnerschaft vorteil-
haft, da es zahlreiche Synergien gibt. Raumplus ist im
Mébelhandel groB3 geworden und verfiigt weltweit tiber 200
Showrooms. Nobilia wiederum stellte schnell fest, dass sich
Raumplus-Produktlésungen in bestimmten Mairkten und
speziellen Markisegmenten sehr gut zusitzlich zur Kiiche
verkaufen lassen. ,Besonders in den Exportmirkten wird
diese Partnerschaft bereits intensiv gelebt und von unseren
Kunden wertgeschitzt"”, so Geschaftsfiihrer Dr. Lars Bopf.

Dass die Zusammenarbeit mit Raumplus fiir jedes Kiichen-
studio vorteilhaft sein kann, zumal mit Carat geplant werden
kann, davon ist Carsten Bergmann {iberzeugt: ,Die Kiiche
lasst sich super mit unseren Losungen erginzen, erweitern
und verindern.” Da Wohnungen auBer der Kiiche weitere
Zimmer haben, seien immer Zusatzgeschifte mit Raum-
plus-Losungen nach MaBl méglich. SUSANNE KRAFT
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